
Bureautique
INITIATION & PERFECTIONNEMENT

Word
Excel
Power Point
Access
Outlook
Publisher
Ms Project
Internet
Windows 2000/XP

Unix-Linux
Linux utilisateur Niveau 1 et 2
Linux administration système
Linux administration réseau Niveau 1 et 2
Sécurité sous Linux
Samba
Hébergement sous Linux Apache, PHP MySQL

Programmation
Introduction à Visual Basic
Maîtrise de Visual Basic
Concepts de base en C
Programmation avancée en C++
Introduction au langage Java
Maîtrise du langage Java

Programmation Internet
Développement Web HTML & Java script
Feuilles de style CSS
Programmation  XML
Programmation PHP & MySQL
Programmation ASP

Webmaster
Base de données
Maîtrise du langage SQL
Administration  MySQL
Développement PHP & MySQL
Oracle Administration
Oracle Sauvegarde et restauration
Oracle & SQL

Administration Windows
Windows NT4 Administration
Windows NT4 Support avancé
Windows 2000 Réseau & système d’exploitation
Windows 2000 Implémentation Pro & serveur
Windows 2000 Infrastructure réseau
Windows 2000 Sécurité réseau
Développement Programmation Visual Basic
Développement Visual Basic

Sécurité
Les fondamentaux
Sécuriser le système d’information
Sécuriser la messagerie d’entreprise
Les connexions distantes et les nomades
Les sondes de détection d’intrusion
Sécurité réseau Windows 2000
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Langues
INITIATION, PERFECTIONNEMENT, MAITRISE
& SPECIFIQUE (négociation, au téléphone, bancaire, juridique...) 
Anglais
Américain
Espagnol
Portugais
Allemand
Italien
Grec
Japonais
Chinois
Arabe
Hébreu
Russe
Polonais
Néerlandais
Français et remise à niveau

PAO / CAO / DAO
Photoshop / Illustrator
Quark XPress / In Design / Page Maker
Dreamweaver / Flash
Autocad / Archicad
3D Vis / 3D Studio Max

Vente
Commercialisation / Technique de Vente
Négociation Commercial
L’accueil : Une priorité pour tous les services
Prospecter : De la douleur au plaisir
Optimiser votre communication relationnel
Développer ses compétences commerciales
Gestion de l’activité commerciale
Optimiser son capital image
L’art de bien vendre

Management / RH
Entretien de recrutement
Formation Des Formateurs
Management & Coaching
Management & Chef de projet
Manager son équipe
Animation & Cohésion d’équipe
Communication : Manager Productif
Gestion des Priorités : Chronos
Gestion des confl its
Gestion du stress
Global Manager : Réunir

Comptabilité
Langage Comptable
Comptabilité Générale & Analytique
Analyse & Maîtrise de vos coûts de revient
Gestion Administrative d’une société
Logiciels Sage ou Ciel
Comptabilité paye

Restauration / Hôtellerie
Hygiène et Sécurité Alimentaire HACCP
Oenologie
Cuisine
Bar & cocktails
Serveur
Vendeur & non porteur d’assiettes
Sécurité incendie
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01 42 29 91 39
Renseignements

www.gtconseils.com


